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“Falta-nos regulament

para as

cooperativas funcionarem em pleno”

O director executivo da
Associacdo Mogambicana
para Promocao das

'_ Cooperativas, Kemal
Vaz, explica que seus
membros aguardam
pelo regulamento das
cooperativas h4 trés anos,
apesar da lei definir que

seria aprovado em 90 dias.

Onde guerem chegar as cooperativas mo-
cambicanas com a aprova¢io do regula-
mento da Lei Geral das Cooperativas?

Mogambique, apesar de ter um historial
de cooperativismo de longa data, sempre
ficou um pouco preso, a um enquadra-
mento da cooperativa numa economia
centralizada. H4 pouco tempo demos um
passo, que foi a criagao do novo quadro
legal, com a aprovagdo da Lei Geral das
Cooperativas. Agora estamos a traba-
thar mais no sentido da cooperativa ser
othada de uma forma diferente, por isso
é que chamamos de cooperativas moder-
nas. Na economia centralizada, o lucro
ndo era muito importante, mas hoje, o

negécio, o lucro e o bem-estar social sao -

factores muito importantes para as coo-
perativas. No futuro ndo queremos ser sé
uma associagao, mas uma liga de coope-
rativas.

Quando ¢ que o regulamento da Lei so-

bre as Cooperativas estara pronto?

Pensamos que antes de Dezembro te-

mos o regulamento das cooperativas ¢ o
" quadro jurfdico para o regime fiscal das

cooperativas, estas que sao as duas pegas

importantissimas para fazer funcionar as

- cooperativas no seu pleno.

O que é que se pode esperar desse regu-
lamento?

Estamos a pedir algum apoio especial do
Governo, através do Ministério da Justiga
para olhar para as cooperativas como uma
forma nao s6 empresarial, porque tem
esse papel, mas também tem um papel
social. Estamos a pedir algumas isengdes
que sdo tributadas pelo servico que se faz
4 sociedade e ao bem publico. Pedimos
também algumas isengdes que o regime
fiscal das empresas tem.

‘A Let Geral das Coo-
perativas dava-nos 90
dias para termos o re-
gulamento aprovado,
mas ja passaram trés
a quatro anos. Penso
que a falta de comu-
nicacao pode estar a
afectar estes ciclos de
aprovagao’

Como tem sido a vossa relagiao com o
Governo?

Com o governo, peniso que ainda estamos
um pouco atrasados. A Lei geral das Coo-
perativas dava-nos 90 dias para termos o
regulamento aprovado, mas ji passaram
trés a quatro anos, Penso que a falta de
comunicagio pode estar a afectar estes ci-
clos de aprovagdo. Nunca levamos ideias
ao governo que ndo partilhamos ao nivel
dos nossos encontros regionais, mas mui-
tas vezes nos falta a abertura do governo
para podermos discutir estes documentos
de uma forma participada. Mas estamos
animados com as promessas feitas para
este ano para o regulamento.

O que é que vocés gostariam de ver
isentos da tributa¢io?

Certas importagoes, por exemplo, os ser-
vigos prestados deviam ter uma tributagdo
do Imposto Sobre o Valor Acrescentado
(IVA) mais amigével ou talvez a elimina-

¢ao. Importa referir que estes sdo assuntos
que constam em documentos que ainda
estdo na forja, mas estes sdo os anseios
que temos em termos de tributagio.

O que difere as cooperativas de empre-
sas?

Enquanto as empresas grandes & peque-
nas do sector privado podem sofrer com
as oscilagoes financeiras, as cooperativas
530 mais resilientes porque estio mui-
to ligadas a produgido, os que produzem
s@o membros das cooperativas, portanto,
existe uma ligagio quase orgénica entre as
duas coisas.

Qual é o lugar que ocupa actualmente a
cooperativa?

Em relagdao ao passado, as cooperativas
perderam algum valor. Sentimos que al-
gumas pessoas pensam que a cooperativa
¢ uma ideia do socialismo.

De que forma as cooperativas pode aju-
dar o pais a sair do actual abrandamen-
to econémico e para uma maior diversi-
ficacdo da economia?

Penso que essa é uma componente impor-
tante a ser tomada em consideragio no m-
bito da cooperativa. Porque a cooperativa
ndo estd muito interessada numa exporta-
¢o do produto em bruto, ests interessada
numa criagao do valor deste produto. Veja-
mos que, por exemplo, o produtor agricola
vende o milho a porta da sua machamba
por cinco a 10 meticais no méximo e o in-
termedidrio que vai comprar este produto
aumenta o valor do milho para 15 ou 30
meticais quando vende a grosso. Ao haver
uma cooperativa ou uma associagao des-
ses produtores de milho entre si ptéprios,
comega a haver uma cooperacéo. Primeiro
ganha em volume, a pessoa ndo transaccio-
na poucos quilos, mas transacciona vérias
toneladas; segundo, nao transacciona o mi-
Iho em grau a granel, transacciona o milho
j4 tratado e ensacado, ou seja, em produto
acabado. A cooperativa tem de ser vista de
forma a trazer valor acrescentado ao pro-
duto que vai ser transaccionado. Para tal,
as cooperativas precisam de muito apoio.
A cooperativa faz contratos com membro
A, B e C, em que se comprometem a fazer
uma entrega anual de uma certa tonelagem
de um produto. Esses contratos devem ser
implementados 4 risca. Isso faz com que a
cooperativa, por si prépria, comece a ne-
gociar melhores mercados para colocagdo
desse produto. Se o produtor tem s6 cinco
quilos pode conseguir um preco, mas se
forem cinco mil quilos, pode conseguir um
prego methor.
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